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       ประวัติการศึกษา 

ปริญญาตรี นิเทศศาสตรบัณฑิต ภาควิชาวารสารศาสตร� 
          การประชาสัมพันธ�  เกียรตินิยม มหาวิทยาลัยกรุงเทพ 

ปริญญาโท การศึกษามหาบัณฑิต (จิตวิทยาการแนะแนว)                 
มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒ 

  

   

 

ประสบการณ�ทํางาน 
� วิทยากรท่ีปรึกษาอาวุโส บริษัท ดิ อิมเพรสชั่น เทรนน่ิง จํากดั 
� ผู.จัดการฝ0ายบริการและสมาชิก บริษัท แซทีส จาํกัด 
� ผู.อํานวยการโครงการฝ2กอบรม บริษัท เดอะ วชิั่น มิชชั่น จํากัด 
� ผู.จัดการฝ0ายกจิกรรมและสร.างสรรค�องค�กร  บริษัท สปอร�ตทรอน อินเตอร�เนชั่นแนล (ประเทศไทย) จํากัด 
� ผู.จัดการฝ0ายกจิกรรมและสร.างสรรค�องค�กร  บริษัท ยูนิไลฟ5 อินเตอร�เนชั่นแนล จาํกัด 
� ผู.ช6วยผู.จดัการฝ0ายพัฒนาและฝ2กอบรม บริษัท สุพรีเดอร�ม อินเตอร�เนชั่นแนล จาํกัด 
� ส6วนงานฝ2กอบรม ฝ0ายพัฒนาบุคลากร บริษัท ไทยแลนด� ดวิตี้ฟรี ช8อป จํากดั 

 

เกียรติคุณ 

� เจ.าของถ.วยพระราชทานสมเดจ็พระเทพรัตนราชสุดาฯ เน่ืองในโอกาสชนะเลิศการประกวดสุนทรพจน�ของสโมสร                
ฝ2กการพูดแห6งลานนาไทย จังหวดัเชยีงใหม6 พ.ศ. 2531 

� แชมป5โต.วาทีอุดมศึกษาแห6งประเทศไทย ปD 2534 บริษัท ภาษร โปรดัคชั่น จาํกัด คร้ังท่ี 2 
 

ความเชี่ยวชาญพิเศษ 

� เทคนิคการขาย 
� จิตวิทยาในการทํางาน 
� การพัฒนา EQ และ AQ เพ่ือความสําเร็จในการทํางาน 
� Service Mind 
� การพูดในท่ีชุมชน ให.เกิดความประทับใจ 
� การสร.างทีมงานบริการ ให.มีประสิทธิภาพ 
� การส่ือสารอย6างมีประสิทธิภาพ 
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องค�กรและหน'วยงานท่ีเคยให)การบรรยาย 
� ภาควิชาส่ือสารมวลชน คณะมนุษยศาสตร� มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร� 
� โครงการพัฒนาผู.นํา คณะบริหารธุรกิจ มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร�  
� ชมรมส6งเสริมศิลปะการพูด มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร� 
� มหาวิทยาลัยศรีปทุม ผ6านทางสมาคมการขายตรงไทย เร่ืองความรู.ด.านธุรกจิขายตรง  และการบริหารงานขาย 
� ภาควิชาภาษาไทย  คณะมนุษยศาสตร� มหาวิทยาลัยกรุงเทพ 
� การบริหารงานขาย มหาวิทยาศรีปทุม 
� การบริหารงานขาย มหาวิทยาลัยหอการค.าไทย 
� โครงการสัมมนาผู.นํานักศกึษา แผนกพัฒนานักศกึษา ฝ0ายบริการการศึกษาและสวัสดกิาร ร6วมกับแผนกกิจกรรม       
       นักศึกษา สํานักกีฬา และกจิกรรมนักศึกษา มหาวิทยาลัยกรุงเทพ  
� ชมรมปาฐกถาและโต.วาที, กองกจิกรรมนักศึกษามหาวิทยาลัยกรุงเทพ 
� ชมรมปาฐกถาและโต.วาที, ชมรมส6งเสริมศิลปะการพูด มหาวิทยาลัยรามคาํแหง 
� คณะนิเทศศาสตร� มหาวิทยาลัยราชภัฎ ฉะเชิงเฉรา 
� โรงเรียนนายทหารพรรคนาวิน สถาบันวชิาการทหารเรือชั้นสูง จงัหวัดนครปฐม   
� กรมพัฒนาฝDมอืแรงงาน  ในหลักสูตร Training Office 
� โครงการ “สุภาพบุรุษ BCC” โรงเรียนกรุงเทพคริสเตียน 
� การท6องเท่ียวแห6งประเทศไทย (ททท.) ในโครงการ “Thailand Grand Invitation” 
� บริษัท International Engineering Co.,Ltd. ในโครงการ “เยาวชนผู.นํานักพูด” 
� บริษัท ผู.จัดการ จํากดั(มหาชน) 
� บริษัท โอสถสภา เด็กเฮ็งหยู จาํกดั  
� บริษัท ตะวันออกซิมเทค และตะวันออกโปลิเมอร� จํากดั 
� บริษัท ลาชูเล6 คอสเมติส� (ประเทศไทย) จํากัด 
� บริษัท ศรีไทยซุปเปอร�แวร� จาํกัด 
� บริษัท พฤกษา เรียลเอสเตท จาํกดั (มหาชน) 
� บริษัท มาสด.า เซลส� (ประเทศไทย) จาํกัด 
� บริษัท ซูซูกิ มอเตอร� (ประเทศไทย) จาํกัด 
� Honda Automobile (Thailand) Co.,Ltd. 
� Hewlett Packard (HP) 
� Freelife International Co.,Ltd. 
� เมืองไทยประกันชีวติ 
� MITSUI O.S.K. Line (Thailand)  Co.,Ltd. 
� Loreal 
� Homemart Home Solutions Co., Ltd.  


