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สถาบันฝ�กอบรมและให�คำปร�กษาแนะนำ

ด�านการพัฒนาองค�กรอย�างเป�นระบบ



        การเร��มต�นธุรกิจ  จากการสร�างสินค�าหร�อบร�การอาจให�ผลลัพธ�ที่ดีในมุมมองของผลิตภัณฑ� 

แต�ในทางธุรกิจสินค�าเหล�านั้นอาจสำเร็จหร�อไม�ข�้นอยู�กับแผนทางธุรกิจที่จะเป�นตัวช�วยกำหนดความสำเร็จในตลาด 

คุณจะสร�างและส�งมอบคุณค�าให�กับลูกค�าอย�างไร การว�เคราะห�โมเดลธุรกิจ (Business Model) เป�นสิ�งสำคัญ

สำหรับการเร��มต�น หลักสูตรนี้แนะนำว�ธีการคิดว�เคราะห�และพัฒนารูปแบบธุรกิจที่ดี 

หลักการ / แนวความคิด :หลักการ / แนวความคิด :

วัตถุประสงค� :วัตถุประสงค� :

เข�าใจแนวคิดและพ�้นฐาน

การสร�างโมเดลธุรกิจได�  

ว�เคราะห�โมเดลธุรกิจ

ของตัวเองและของคู�แข�ง  

สามารถสร�างและ

นำเสนอโมเดลธุรกิจได�   
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เนื้อหาหลักสูตร

รายละเอียดเวลา

09.00 - 10.30 น. 1. หลักการพ�้นฐานสำหรับการเข�ยนโมเดลธุรกิจ

2. จ�ดเร��มต�นของผลิตภัณฑ�และบร�การเป�าหมาย 

3. การว�เคราะห�คุณค�ากิจการและคุณค�าที่ลูกค�าต�องการ

Break

4. ความสำคัญของการเข�ยนแผนธุรกิจและความเชื่อมโยงกันในส�วนต�างๆ ของแผนธุรกิจ

Lunch

5. การเข�ยนและการว�เคราะห� Business Model 

6. เคร�่องมือสำคัญที่ใช�ในการเข�ยนโมเดลธุรกิจ 

7. การกำหนดกลยุทธ�สำหรับธุรกิจ

Break

8. การว�เคราะห�คู�แข�งและโมเดลทางธุรกิจ 

9. ว�เคราะห� / นำเสนอตัวอย�างโมเดลธุรกิจ(Business Model)

13.00 - 14.30 น.

10.30 - 10.45 น.

10.45 - 12.00 น.

12.00 - 13.00 น.

14.30 - 14.45 น.

14.45 - 16.00 น.

เนื้อหาหลักสูตรเนื้อหาหลักสูตร
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รูปแบบการอบรมสัมมนา                                        

ผู�จัดการ

หัวหน�างาน

พนักงาน

การบรรยายจากว�ทยากร

Workshop

ชม VDO

กิจกรรมส�งเสร�มการเร�ยนรู�

กลุ�มผู�เข�าอบรมสัมมนา                                     
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