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                 หลักสูตรน้ีถูกพัฒนาข�้นเพ�่อต�องการพัฒนาทักษะและข�ดความสามารถของ

นักขาย เพ�่อให�นักขายสามารถนำเสนอขายสินค�าเพ�่อตอบสนองความต�องการของลูกค�าให�

มากท่ีสุด   และท่ีสำคัญคือให�นักขายได�เร�ยนรู�ถึงเทคนิคว�ธีการต�างๆ ในการสร�างยอดขายโดยไม�ใช�

กลยุทธ�ราคา  นอกจากน้ันยังสามารถค�นหาได�ว�าแท�จร�งแล�วป�จจัยท่ีแท�จร�งในการตัดสินใจซื้อสินค�าและ

บร�การของลูกค�าน้ันคืออะไร  เพ�่อเป�าหมายสูงสุดคือยอดขายและผลกำไรขององค�กรน่ันเอง 
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หลักสูตรน้ีถูกพัฒนาข�้นเพ�่อต�องการพัฒนาทักษะและข�ดความสามารถของ

นักขาย เพ�่อให�นักขายสามารถนำเสนอขายสินค�าเพ�่อตอบสนองความต�องการของลูกค�าให�

มากท่ีสุด   และท่ีสำคัญคือให�นักขายได�เร�ยนรู�ถึงเทคนิคว�ธีการต�างๆ ในการสร�างยอดขายโดยไม�ใช�

กลยุทธ�ราคา  นอกจากน้ันยังสามารถค�นหาได�ว�าแท�จร�งแล�วป�จจัยท่ีแท�จร�งในการตัดสินใจซื้อสินค�าและ

บร�การของลูกค�าน้ันคืออะไร  เพ�่อเป�าหมายสูงสุดคือยอดขายและผลกำไรขององค�กรน่ันเอง 

รายละเอียดของหลักสูตร 
09.00 - 10.30 น.

ความรู�ของการขาย

  � ก�อนการขาย (Pre Lesson)

  � Disruption ดิจ�ตอลโลกป�วน

  � สมองนักขาย

10.30 - 10.45 น.     Break

10.45 - 12.00 น.

ความรู�ของการขาย (ต�อ)

  � อุปสรรคนักขาย ตอนที่ 1 

  � อุปสรรคนักขาย ตอนที่ 2 

12.00 - 13.00 น.  Lunch

13.00 - 14.30 น.

กระบวนการขายเพ�่อพ�ชิตเป�าหมาย

  � Prepare

  � Opening

  � HEARING

  � เทคนิคการป�ดการขาย (Closed Sale Techique)

14.30 - 14.45 น.   Break

14.45 - 16.00 น.  

8 เทคนิคการป�ดการขาย (Closed  Sale Technique)

  � เทคนิคการป�ดการขาย ตอนที่ 1 

  � เทคนิคการป�ดการขาย ตอนที่ 2 

  � จ�ดเร��มต�นหลังการขาย After Sale
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ความรู� / ประโยชน�ที่ผู�เร�ยนจะได�รับความรู� / ประโยชน�ที่ผู�เร�ยนจะได�รับ

เหมาะกับใคร
พนักงานขาย
ที่ปร�กษาการขาย
หัวหน�างานขาย

� ทำให�ผู�เร�ยนเปลี่ยนแปลงตัวเองเป�นนักขายแบบ
   มืออาชีพ

� มีทักษะในการส�งมอบการขายและป�ดการขายได�
  อย�างมืออาชีพ

� เป�นพ�้นฐานในการสร�างยอดขายที่สูงข�้น
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