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 หลักสูตรน้ี จะชวยเสริมสรางทักษะการนำเสนออยางม่ัน ใจ เพ่ิมศักยภาพในการนำเสนอ ผานเคร่ืองมือ
ที่เรียกวา ‘3P’ PLAN-PLOT-PRESENT เพื่อใหไดทั้งผลลัพธตามที่ตองการ และ สรางความสัมพันธอันดี
- เทคนิคการปรับปรุง แกไข และพัฒนาทักษะพื้น ฐานใหพรอมเปนผูนาเสนองานที่ดี มีประสิทธิภาพ
- เสียงพูดและภาษากายที่ดึงดูดความสนใจของผูฟง
- วิธีการเกริ่นนำ การลำดับเนื้อหาและการเชื่อมโยงประเด็น จนถึงบทลงทายที่จูงใจผูฟง
- สามารถเรียบเรียงและเลือกใชถอยคำพูด อยางนักนำเสนอมืออาชีพ เพ่ือจูงใจใหติดตามฟงและสรางความประทับใจ
- วางแผนโครงสรางพล็อตเร่ืองการนำเสนอไดในหลากหลายรูปแบบ สามารถนำไปประยุกตใชไดในชีวิตการทำงานจริง
- เรียนรูเทคนิคการเลาเร่ือง (Storytelling) เพ่ือเพ่ิมมูลคาของสินคาและบริการ อยางโดดเดนและมีเร่ืองเลา
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9.00 น. - 10.30 น.

10.45 น. - 12.00 น.

13.00 น. - 14.30 น.

14.45 น. - 16.00 น.

Section 1 : บทนำ Pitch อยางไร . . ให Pro 
 1 บทนำ Pitch อยางไร . . ใหPro 
Section 2 : การวางแผน Pitch 
 2.1 เทคนิคการวางแผน
 2.2 เร่ิมดวยส่ิงท่ีเราตองการในข้ันสุดทาย 
      รวบรวมขอมูลและไอเดีย (Scratch Your IDEAS)

Section 2 : การวางแผน Pitch (ตอ)
 2.3 คนหาขอความหลักของการนำเสนอ 
      รูวาใคร  อะไร ท่ีไหน เม่ือไหร ทำไม อยางไร
 2.4 หาขอมูลท่ีเก่ียวของมาสนับสนุน
      ใชเทคนิคการเลาเร่ือง 

Section 3 : การวางโครงเรื่องเพื่อ Pitch  
 3 เทคนิคการวางโครงเร่ือง (‘Plot’ technique)
Section 4 : การนำเสนอแบบ Pitching
 4.1 การออกแบบการนำเสนอผานเทคนิค C.R.A.P. 
 4.2 อาวุธท่ีเรียกวา ‘Powerpoint’

บทฝกการนำเสนอ
วิทยากรใหคำแนะนำ
Section 5 : ทบทวน Pitch อยางไร . . ให Pro 
 5 ทบทวน Pitch อยางไร . . ให Pro
Section 6 : บทสรุป Pitch อยางไร . . ให Pro 
 6 บทสรุป Pitch อยางไร . . ให Pro

10.30 น. - 10.45 น. / 14.30 น. - 14.45 น. Break
12.00 น. - 13.00 น. รับประทานอาหารกลางวัน
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ผูบริหาร
นักธุรกิจ

คนทำงานยุคใหม
 เจาของธุรกิจ SME

 หลักสูตรที ่จะเปลี ่ยนคุณใหเปนนักนำเสนอ 
อยางมืออาชีพ ที ่จะสามารถบรรลุเป าประสงค
ในการทำงาน ผลล ัพธ   พร อมท ั ้ง เสร ิมสร าง
ความสัมพันธอันดี ในขณะท่ีนำเสนอ (ไดท้ังงาน-ไดท้ังใจ)
ในโลกธุรกิจในปจจุบันผานการเรียนรู เทคนิคการ
วางแผนเรื ่องที ่จะนำเสนอการวางโครงเรื ่อง และ 
การนำเสนอซึ ่งทุกเทคนิค จะนำพาผู  เร ียนไปสู 
การขึ้นเวที ทั้ง On Stage และ Virtualไดอยางมั่นใจ 
พรอมกับเนื ้อหา (Contents) ที ่มีประสิทธิภาพและ
นาเชื ่อถือ

ความรู / ประโยชนท่ีผูเรียนจะไดรับ

เหมาะกับใคร
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