
เทคนิค
การขายสินคาราคาสูง
ใหประสบความสำเร็จ

How to sell premium product

หลักสูตร

The IMPRESSION Training Co., Ltd.



ไดเรียนรูถึงเทคนิคในการขายสินคาราคา
สูง ๆ หรือ สินคาที่แพง ๆ ใหประสบความ
สำเร็จ โดยเริ่มตั้งแต การเลือกวาใครคือ
กลุมเปาหมายของสินคาที่เราควรเขาไปนำ
เสนอ เรียนรูวาลูกคานั้นคาดหวังอะไรจากใช
สินคา  หลังจากนั้นจะไดเรียนเทคนิคในการ
พูด-นำเสนอขายเพื่อใหไดยอดขาย  รวมถึง
เทคนิคการสรางความนาเชื่อถือในการนำ
เสนอขายอีกดวย
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เวลาทั้งหมด
ของหลักสูตร

1 วัน
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รายละเอียดของหลักสูตร
12.00 – 13.00 น. : Lunch

13.00 – 14.30 น.

    บทที่ 5 เหตุใดสินคาราคาสูงจึงตอง

             นำเสนอขายทางดานอารมณ

             และความรูสึก 

    บทที่ 6 การสรางความนาเชื่อถือ

              ในการเสนอขาย

14.30 – 14.45 น. : Break

14.45 น. - 16.00 น.

    บทที่ 7 ลักษณะของสินคาราคาสูง

    บทที่ 8 ขายสินคาอยางไรใหไดราคาสูงขึ้น

09.00 – 10.30 น.

    บทที่ 1 ภาพรวมของหลักสูตร 

    บทที่ 2 

            2.1 ใครคือกลุมเปาหมาย

                 ที่สรางยอดขาย

            2.2 เทคนิคการขยายกลุม

                 เปาหมายใหกวางขึ้น

10.30 – 10.45 น. : Break

10.45 – 12.00 น.

    บทที่ 3 ลูกคาคาดหวังอะไรจากการ

              ซื้อสินคาและบริการ

    บทที่ 4 เทคนิคการนำเสนอขายสินคา

             ราคาสูงใหประสบความสำเร็จ



เหมาะกับใคร
พนักงานขาย 

หัวหน�าพนักงานขาย

ผู�สนับสนุนฝ�ายขายในกลุ�มสินค�า

ทั้ง B2B & B2C เจ�าของกิจการ

สามารถนำองคความรูจากการเรียนไป

ใชในการขายสินคาใหประสบความสำเร็จ

ไดงายขึ้น ของแพง ขายงายถารูวิธี

และถาเรารู  เราจะชอบขายของแพง 

(ราคาสูง) มากกวาขายสินคาราคาถูก  

ความรู / ประโยชนที่ผูเรียนจะไดรับ
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12.00 – 13.00 น. : Lunch

13.00 – 14.30 น.

    บทที่ 5 เหตุใดสินคาราคาสูงจึงตอง

             นำเสนอขายทางดานอารมณ

             และความรูสึก 

    บทที่ 6 การสรางความนาเชื่อถือ

              ในการเสนอขาย

14.30 – 14.45 น. : Break

14.45 น. - 16.00 น.

    บทที่ 7 ลักษณะของสินคาราคาสูง

    บทที่ 8 ขายสินคาอยางไรใหไดราคาสูงขึ้น

รูปแบบการจัดอบรม
บรรยาย
กรณีศึกษา
Workshop


