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Middle senior level (lead level) 



 ผู�นำ คือ บุคคลที่จะนำพาองค�กรให�ประสบความสำเร็จตาม
เป�าหมายที่วางแผนไว� ในทุกกลุ�มคนจำเป�นต�องมีผู�นำในแต�ละระดับขั้น 
คุณลักษณะของผู�นำ จ�งเป�นเร�่องสำคัญที่จำเป�นต�องเร�ยนร ู�และพัฒนา
อย�างต�อเนื่อง หลักสูตรนี้ได�ถูกออกแบบให�ผู�นำในแต�ละระดับขั้น ได�เร�ยนรู�
อย�างเป�นกระบวนการรวมทั้ง การนำงานว�จัยที่สำคัญในสากลมาประยุกต�
กับเนื้อหา เพ�่อให�ผู�เร�ยนสามารถเข�าใจและประยุกต�ใช�งานได�จร�ง
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เพ�่อเร�ยนรู�ถึงหลักการและคุณสมบัติของการเป�น
ผู�นำที่พร�อมกับการเปลี่ยนแปลงยุคใหม�

เพ�่อเสร�มสร�างทัศนคติมุมมองของผู�นำที่สามารถ
ประยุกต�กับการนำทีมงานได��

เพ�่อพัฒนาภาวะผู�นำในการมีส�วนร�วมขับเคลื่อน
องค�กรให�ประสบความสำเร็จ

1

2

3

วัตถุประสงค�วัตถุประสงค�
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รายละเอียด
ของหลักสูตร 
รายละเอียด
ของหลักสูตร 

www.imp-online.com www.impressionconsult.com         

 imp@impressionconsult.com

Impression Training Impression Training

 02-9217921 / 085-502-7921 @impressiongroup      

The Impression Consultant Co., Ltd. 

Mindset : ความสําคัญของการเปนผูนํา
                บทบาทของการเปนผูนํา
                10 มุมมองความคิดที่ผูนําพึงมี
                mindset ของผูนําการเปลี่ยนแปลง คิดกาวหนา เริ่มดวยเปาหมาย     
จัดลําดับความสําคัญ

Skillset : ความรับผิดชอบในหนาที่ (Accountability)
                การมีสวนรวมในงานและการประสานงานคือ
                เทคนิคการเขาใจผูอื่นในแตละสไตล
                ทักษะที่จําเปนสําหรับผูนํา
                บทฝกการนําทีม

Toolset : เครื่องมือที่ใชในการบริหารทีมงาน
                บทในการนําเครื่องมือสากลบริหารทีมงาน
                วิทยากรใหคําแนะนํา

ทักษะ    :  การบริการและจัดการทีมงาน
                เทคนิคการกระตุน/จูงใจทีมงาน(Motivation)
                3 ขั้นตอนในการกระตุนจูงใจทีมงาน
                การมีสวนรวมของคนทุกในทีม
               กิจกรรมการทํางานเปนทีมและการจูงใจทีม
               บทสรุปการเรียนรู

9.00-10.30

10.45-12.00

13.00-14.30

14.45-16.00

10.30-10.45 พัก 15 นาที   12.00-13.00  พักทานอาหารกลางวัน  14.30-14.45  พัก 15 นาที



1 วัน

เวลาทั้งหมดของหลักสูตร

ผู�นำ / ผู�จัดการ / ผู�บร�หาร 

เหมาะกับใคร
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ประวัติว�ทยากร ประวัติว�ทยากร 
ดร.วุฒิชัย  ผาสุขกานนท�
ว�ทยากร

การศึกษา
� ปร�ญญาตร�
นิเทศศาสตรบัณฑิต สาขาโฆษณาและการประชาสัมพันธ�
� ปร�ญญาโท     
วารสารศาสตรมหาบัณฑิต 
สาขานโยบายและการวางแผนการสื่อสาร   
มหาว�ทยาลัยธรรมศาสตร�
� ปร�ญญาเอก
คณะการบร�หารการจัดการ  มหาว�ทยาลัยศิลปากร
ตำแหน�งป�จจ�บัน
� ว�ทยากรอาวุโส  บร�ษัท ดิ อิมเพรสชั่น เทรนนิ�ง จำกัด
� อาจารย�พ�เศษบรรยายเนื้อหา การขาย การบร�การ การสื่อสาร 

 ความเป�นผู�นำให�กับหลายสถาบัน เช�น ม.เกษตรศาสตร�, 
   ม.ศิลปากร, ม.ราชมงคลธัญบุร� ฯลฯ
ประสบการณ�การทำงาน
� AIS Plus  Management Manager  บร�ษัท แอดวานซ�อินโฟร�

 เซอร�ว�ส จำกัด(มหาชน)
� Assistance Marketing Manager บร�ษัท อินโนเวท แอนด� 
   อินโนเวชั่น จำกัด 
� Senior Training   บร�ษัท เอเซียบุ�คส� จำกัด
เกียรติคุณ
� รองแชมป�โต�วาทีอุดมศึกษาภาษร ครั้งที่ 2 
� ผู�พ�ชิต เง�นรางวัลล�านที่ 22 จากรายการ “อัจฉร�ยะข�ามคืน” 
   ของบมจ. เว�ร�คพอยค� เอนเตอร�เทนเมนต� ทางช�อง 3
ความเชี่ยวชาญพ�เศษ
� ภาวะผู�นำ
� เทคนิคการขาย การเพ��มยอดขาย
� ทักษะการบร�การหลังการขายแบบมืออาชีพ (After Sale 
   Service)
� การสร�างทีมงาน (Team Intelligence, Team Building) 
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� เทคนิคการสื่อสาร และการนำเสนอ ในที่ชุมชน อย�างมืออาชีพ
� การโต�วาที
� การให�บร�การที่เป�นเลิศ 
� การพัฒนาบุคลิกภาพ
� เทคนิคการเร�ยนรู� เพ�่อความเสร�มสร�างการทำงานให�เกิด
   ประสิทธิภาพ
� High Performance Coaching : Communication
� ผู�นำกับการบร�หารการเปลี่ยนแปลง
� Team Intelligence Coaching
� กระบวนการเร�ยนรู�แบบ Activity Based Learning
� Team Intelligence (การสร�างทีมงาน)
� Train The Trainer

� Powerful Presentation (การนำเสนอที่ทรงพลัง)
� Smart Negotiation (การเจรจาต�อรองให�เหนือชั้น)
� การสร�างค�านิยมองค�กร (Core Value)
� The Art of Service Mind

� เทคนิคการขายเพ�่อสร�างยอดขาย
� ธนาคารกรุงเทพ
� โรงพยาบาลกรุงเทพ พัทยา
� บร�ษัท แอล.พ�.เอ็น. ดีเวลลอปเมนท� จำกัด (มหาชน)
� Central Pattana Public Company Limited
� สำนักนายกรัฐมนตร�
� สถานทูตอเมร�กัน
� ธนาคารแห�งประเทศไทย
� ธนาคารออมสิน
� ธนาคารกรุงไทย จำกัด (มหาชน)
� ธนาคารกรุงศร�อยุธยา จำกัด (มหาชน)
� ธนาคารธนชาต จำกัด




