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            การนำเสนอโดนใจและสรางสรรค หรือ การ Pitch เปนการนำเสนอ
บริษัท Start Up ใหกับลูกคาหรือนักลงทุน ที่สนใจที่จะลงทุนรวมดวย ตั้งแตชวงเริ่ม
ตนไอเดียใหเกิดรูปแบบธุรกิจที่มีประสิทธิภาพ เพื่อให Start Up นั้นๆไดเงินมา
ลงทุน หรือสรางความประทับใจของบริษัทใหเปนที่รูจักในวงกวาง โดยใชเวลาสั้นๆ 
ดังนั้น ทักษะการนำเสนอโดนใจและสรางสรรค หรือ การ Pitch นี้ จึงเปนหลักสูตร
ที่สำคัญตอการพัฒนาทักษะการนำเสนอไอเดีย นำเสนองาน นำเสนอตัวเองใหนา
สนใจในอนาคต "นำเสนอตัวเองไดขายอะไรก็ปงปุริเย” ผูที่ไดฝกฝนทักษะนี้อยางตอ
เนื่อง จะชวยใหเกิดทักษะการคิดเชิงวิเคราะห สังเคราะห และมีความสรางสรรคใน
การสื่อสารอยางเปนระบบมากยิ่งขึ้น

รายละเอียดหลักสูตร



เนื้อหาหลักสูตร
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09.00 - 10.30 น.

     Chapter 1: ความสำคัญและรูปแบบการนำเสนอโดนใจแบบการ Pitch เป�นอย�างไร

                 บทที่ 1 ตัวอย�างการนำเสนอที่ดี 

                 บทที่ 2 การ Pitch ที่ได�รับความนิยม

10.30 - 10.45 น.     Break

10.45 - 12.00 น.

     Chapter 2: เตร�ยมความพร�อมก�อนการนำเสนอโดนใจ

                 บทที่ 3 ฝ�กทักษะการ Pitch จากการใช�ชีว�ตประจำวัน

                 บทท 4 การว�เคราะห�ประเด็นจากบทความ และ การอ�านข�าว

                 บทที่ 5 การสร�างประเด็นการนำเสนอจากภาพ (สะท�อนความรู�สึก และความต�องการ)

12.00 - 13.00 น.  Lunch

13.00 - 14.30 น.

     Chapter 3: 3 เร�่องที่ต�องรู�ก�อนข�้นสู�เวทีการ Pitch

                 บทที่ 3 หาให�เจอว�า อะไรคือสิ�งที่สำคัญที่สุด ? (กฎของพาเรโต)

                 บทท 4 หาให�เจอว�า 3 สิ�งนี้ “ป�ญหาคือ ? + มีว�ธีแก�อย�างไร ? + ทำไมต�องเป�นเรา?”

                 บทที่ 5 ลืมหลักการที่ตายตัว เป�นตัวของตัวเอง มีปรับ มีปรุง ตามสถานการณ�จร�ง

     Chapter 4: Pitch Deck คืออะไร มีรูปแบบอย�างไรบ�าง

                 บทที่ 6 โครงสร�างของ Pitch Deck

                 บทที่ 7 การออกแบบ Pitch Deck และ เทคนิคการออกแบบไฟล�นำเสนอให�น�าสนใจ

                 บทที่ 8 การ Pitch ที่มีประสิทธิภาพเป�นอย�างไร
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14.30 - 14.45 น.   Break

14.45 - 16.00 

     Chapter 5: กระบวนการ และ การดำเนินการ Pitch อย�างเป�นธรรมชาติ

                 บทที่ 9 เร��มต�นการนำเสนอให�ตร�งใจ มีพลัง และสร�างการจดจำได�อย�างไร

                 บทที่ 10 เป�ดประเด็นได�น�าสนใจ เล�าเร�่องเป�นขั้นตอน และ สะท�อนมุมมองเชิงบวก

                 บทที่ 11 การฝ�กทักษะการใช�ภาษากาย น้ำเสียง ท�าทาง สายตา ประกอบการนำเสนอ

                 บทที่ 12 การนำเสนอไอเดียอย�างสร�างสรรค�และมีพลังดึงดูด

                 บทที่ 13 ทักษะการตอบคำถาม และ การสร�างปฏิสัมพันธ�เชิงบวก



ความรู�และประโยชน�ที่ผู�เร�ยนจะได�รับ
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เข�าใจความสำคัญของการนำเสนอโดนใจอย�างสร�างสรรค�และการนำไปปรับใช�งานจร�ง

เข�าใจกระบวนการ Pitch deck และสามารถสร�างรูปแบบการนำเสนอได�โดนใจ สร�างสรรค� ตรง

ตามเป�าหมาย

สามารถออกแบบไฟล�ในการนำเสนอได�อย�างน�าสนใจ 

ปรับแนวคิด สร�างแนวทางการนำเสนอเป�นธรรมชาติ

เหมาะกับใคร
เจ�าหน�าที่ 

หัวหน�างาน 

ผู�จัดการ 

ผู�บร�หาร

นักเร�ยน

บุคคลทั่วไป

ระยะเวลาเร�ยน
1 วัน
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